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网络营销型网站建设方案是基于用户体验为核心、以实现企业网络营销目标为目的、全面实现搜

索引擎优化及推广的一种网站建设模式，让更多的用户找到您、了解您、信任您、最终成为您的

客户，从而实现企业网站网络营销目的。 

网络营销型网站建设是从原来的企业形象和产品服务展示、向用户群的深度挖掘从而实现营销目

标的模式转变。借助 WEB2.0 等新型网络营销模式，我们网站面向用户是友好的，从而让用户获

得更好的体验感、增加用户的信任度和忠诚度；我们面向搜索引擎是友好的，从而让更多的用户

可以借助搜索引擎方便、准确的找到我们，从而达到推广宣传和营销目的。 

 网络营销型企业网站建设方案 

营销型企业网站建设其实是互联网络发展的一个必然产物，随着技术的革新、大量互联网络用户

的培养和崛起、消费观念和习惯的转变等等，人们对网络的依赖越来越强、要求也越来越高。由

于互联网络的发展给人们带来了巨大的商机，所以网站之间的竞争也体现得越来越强烈，运用新

型、有效的营销模式和手段，在每一个细节做到更好就成为企业网站的必然选择，只能这样，我

们才能超越竞争对手、才能获得更多用户。 

其实企业网络营销的意识形态与传统营销是没有什么区别的，随着卖方市场向买方市场的转变、

随着商家之间越来越激烈的竞争，我们开始去做广告来宣传自己、而对广告的要求和讲究也越来

越多、我们开始寻找产品独到的卖点、我们开始把店面重新装修使得更亲近用户、我们开始在肯

德基里建一个儿童乐园、我们甚至开始讲究商品的摆放及陈列......等等、说到底，一切都是以用户

为核心。 

营销型网站建设就是利用新技术、新模式来提高用户的体验、传播更多有价值的信息、而面向搜

索引擎也更友好从而让更多的用户准确、方便的找到并了解我们，不同是我们面对的是全球巨大

的市场、以及采用的新型网络手段。谦和营销型网站建设方案为您抓住每一个细节、以网络营销

结果为导向，以搜索引擎良好表现、用户良好体验为标准、提高网站效益转化率，从而获得更多

商业机会、提高用户信任度、提高产品销售额和品牌度。 

 网络营销型企业网站的配置方案及价格 

适用范围：适合所有企业和个体，是谦和推荐的首选网站建设方案。 

如果您想开拓全国甚至海外市场、您想扩大您的销售渠道和销售网络、如果您想增加销售收入，

企业营销型网站建设无疑是您的最佳选择。网络营销是企业实行电子商务的一个重要组成部分，

它没有纯粹的电子商务网站那样庞大而使您便于操作，它在直接给企业扩大市场规模和创造销售

收益的同时，也是企业传统营销的一个延伸和发展，也会跟传统营销模式相互配合和辅助，从而

实现营销最大化。 

1、进行网站整体 SEO 搜索引擎优化，让其在关键词搜索中有良好的表现： 

搜索引擎已经成为人们查找信息寻求服务或产品的主要途径，如何让搜索引擎能更多的收录网站

的页面成了非常关键的问题，如果一个网站建设不符合搜索引擎的规范和标准，也就是对搜索引

擎不够友好，那他将不会被搜索引擎收录，或收录的很少，自然网站被浏览者访问到的机会就少，
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营销型网站建设就成了纸上谈兵。所以营销型网站首先要解决网站的搜索引擎问题，也可以理解

为搜索引擎优化。在营销型网站规划中，搜索引擎优化工作是基础和长期的工作，从企业网站的

前期规划阶段就必须开始进行，而且必须要贯穿于企业网站的制作和后期运营过程。 

2、进行网站整体架构和设计，让其拥有良好的客户体验： 

企业网站最终要解决的是如何把用户变成客户，如何通过网站获得商业机会，提高产品销售额和

品牌知名度等是营销型网站必须考虑的重要问题。客户体验又是一个非常无法量化的指标，我们

必须对不同的用户群进行分析，然后进行针对性的从以下方面来体现。 

标准化：采用 DIV+CSS 代码、表现分离的方式严格按照 W3C 国际标准开发，代码简洁、下载

速度快、兼容性强。 

人性化：始终站在浏览者的角度去考虑，利用导航设计、搜索方式设计引导访问者最便捷的获得

自己所需要的信息或服务，内容和服务功能相结合，浏览者能够很方便的了解更多内容并产生沟

通、网站操作流程简单，内容表述清晰具体。 

互动性：用户浏览网站时可能会对产品或者服务有诸多的疑问，而商机转瞬即逝，此时如果有在

线咨询解答类的功能就非常有必要了，用户可以随时与客服人员产生互动，增加用户的信任感、

亲切感。 

功能性：前台有了互动，会留下多种有价值的客户信息，在后台应该有完整的客户管理的功能，

将这些非结构化的信息结构化，方便客服人员回访管理，这样才可能有针对性地培育，从而从潜

在客户中挖掘出更多的销售机会。 

可读性：内容是网站的核心，内容的好坏决定了能否最大程度的留住访问者，形成良好的口碑进

而促成更多的销售机会，网站需要针对性强、主次分明、浏览者觉得有价值的内容。 

可信度：信任是电子商务效益转换最关键的环节，网站上应该有消费者最关心的信息，因为浏览

者了解越多就越会对您产生信任，而这些信息一定要避免浮夸，因为是否是最好应该由消费者说

了算，他们自然有自己的评价体系。我们要做的就是分析用户的评价体系，按照他们的方式用最

朴实、最真实的方式把这些信息有针对性的传播给他们，当然，优秀的设计能帮您更好的体现企

业风采和形象，也对可信度的提高有很大的帮助。 

易传播：网络最大的优势就是共享，分享是网络营销中价值转换率最高的一种模式，通常网站在

时效性比较强的内容上使用 RSS 订阅能更快速获取信息，网站提供 RSS 输出则有利于让用户获

取网站内容的最新更新。 

3、进行网站运营，让其永远充满活力： 

营销型网站的另一个因素是网站本身的运营，我们需要定期对网站进行流量分析，都是一些什么

样的用户在访问我们的网站/ 他们是通过什么途径访问到我们网站的/ 他们最关心的页面是哪

些...这些数据可以用于分析和完善网站下一步计划。 网站的更新和维护也显得尤为重要，涉及这

方面和网站运营等方面的内容请点击链接访问专门的栏目介绍。 

网站建设价格：9,000 元以上（因为这方面的网站要求特殊，对细节的要求也比较高，所以根

据项目实际情况和工作量我们才能确定价格，但是为了保证效果，一个基本的企业营销型网站预

算也不会低于 9000 元） 
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 网络营销型企业网站建设的误区 

1、技术和模式是手段，而不是目的，它们都是为营销结果服务的。并不是一个网站把所有最新、

最好的技术和模式用上就能达到您的效果，这样除了大量成本的浪费外，得到的或许是一个不伦

不类的东西。谦和所推出的网站方案并不仅是提出新模式或新技术，而在于把这些新模式和新技

术充分应用到一个企业能实际使用获得效益的产品中，真正帮助客户利用互联网来创造价值。 

2、营销型网站建设对网络服务商的要求极高，如果您发现一个网络服务商连自己的网站都无法

达到网络营销的要求，那您可一定得谨慎了。因为目前在云南真正深入研究网络营销的公司并不

多，很多公司连自己的网站都只是个摆设，由此可以推断他们为您提供的网站建设服务肯定也会

有很多的问题，这或许会严重伤害您对网络营销的信心。 

3、一定不要固执的坚持“我认为...”之类的单方面观点，一切以用户为中心才是营销型网站的根

本。谦和主要运营人员从 1999 年开始从事互联网络运营领域，我们经历了互联网络最疯狂的年

代、也熬过互联网络最寒冷的冬天，到如今互联网络真正开始体现和发挥其作用的过程。这些经

历告诉我们，不管在任何时候都不要忽略我们的用户，脚踏实地的经营互联网站才能给我们带来

巨大的商业机会和收入。 

4、营销型网站并不等同于网络营销，它只是网络营销的基础和体现，也就是说只有按照该标准

建立起来的网站才有利于您开展网络营销活动，而对网站的维护、更新及运营也是非常重要的，

谦和在网站建设完毕后，将为您进行系统的培训，让您能合理的运用网站开展系列营销活动。 

5、合理的美工设计将让您的网站更加得到用户的信任和青睐，事情也证明，用户基本都是通过 5

秒感受来决定是否继续浏览和关注您的网站内容。但是千万别一味的追求美观，谦和曾经发生过

一个真实的例子，有个客户本身是学美术的，所以按照他的要求网站几乎做到了唯美，我们也曾

经试图说服他但是显然没有得到他的认同。后来的事情证明，他的用户跟他的感受并不一样，因

为为了纯粹的美观他放弃了面向搜索引擎的友好性，导致更多的用户无法检索到他的网站；而同

样是为了纯粹的美观，他放弃了很多对用户有价值的文字和图片信息，其结果可想而知。 

6、很多客户容易被误导后走入极端，很多客户会为了 SEO 而抛开了用户的感受，整个版面充满

了密密麻麻的信息，确实很多信息对用户来说是很有价值的，而且这个网站也深受搜索引擎的青

睐并给予了很高的排名。但是作为用户，即使再多的用户，我想他们在浏览这样的网站时也很难

产生好感和购买欲望，当一个网站充满各种各样的重点版块之后的结果就是毫无重点。所以，网

络营销不能极端的去强调某一方面，我们需要做好每个细节。 
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